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Radio 7 Hörfunk GmbH + Co. KG

• Gesellschafter: 3 regionale Zeitungsverlage
• Gründung 1988
• Musikformat „Hot AC“
• Musikorientiertes Full-Service Programm
• Finanzierung ausschließlich über Werbung (jegliche r Art)
• National gehört Radio 7 zu den 20 reichweitenstärk sten 

Privatsendern
• Sendelizenz besteht bis 2010
• 70 Mitarbeiter an 5 Standorten (UL, AA, RV, TUT, K N)



Gesamt- und Teilsendegebiet Radio 7



Die Hörer



Die Team Seven GmbH

• Unternehmensgründung: 01.01.2008
• 4 Mitarbeiter

– Geschäftsführer: Dr. Bernhard Hock
– Eventmanager: Jens Rohde, Nina Dettenrieder (ab 01.0 6.09)
– Auszubildende: Stephanie Beiswenger

• Weitgehend Dienstleister für Radio 7
– ca. 250 Events im Jahr (Promotion, Kundenevents, 

Programmaktionen, Konzertpräsentationen, Roadshows, 
Partynächte, etc. )

• Umsatz 2008:   270.000 Euro



Team Seven - Leistungsportfolio

• Konzeption, Organisation, Durchführung und 
Nachbereitung von Radio 7 Off-Air Events

• Kundengerechte Umsetzung von Markenevents, 
Promotionaktionen, Messen & Ausstellungen, 
öffentliche Veranstaltungen und Incentives
– (z.B. Firmenjubiläum, Produktneueinführungen, Pop-Kon zerte, 

etc.)

• Verkauf von Eventmodulen, wie z.B. Künstler, 
Technik, etc.
– Die Team Seven GmbH profitiert von den langjährigen 

Kontakten des Radiosenders zu allen o.g. Bereichen



Kunden- und Wettbewerbsvorteile

Kundenvorteile:Kundenvorteile:Kundenvorteile:Kundenvorteile:
• Kunden erhalten Media- und Serviceleistung „aus 

einem Haus“
– Kurze Abstimmungswege für die Steuerung von Media- und  

Serviceleistungen
– Der Kunde hat zwei zentrale Ansprechpartner. Einen 

Marketing-/Mediaberater und einen Eventmanager

• Team Seven hat das notwendige Netzwerk und die 
notwendige Erfahrung für erfolgreiche Events
– Team Seven kann auf bestehende, erfahrene Lieferant en 

zurückgreifen (Technik, Promotoren, Moderatoren, etc.)
– Team Seven steht für Eventerfahrung, da sie aus der 

Eventabteilung von Radio 7 heraus geboren wurde



Kunden- und Wettbewerbsvorteile

WettbewerbsvorteileWettbewerbsvorteileWettbewerbsvorteileWettbewerbsvorteile
• Nutzung bestehender Vertriebsstrukturen und 

Kundenkreis
– Dienstleistungen von Team Seven können von Radio 7  

Mediaberatern an deren Kunden verkauft/vermittelt werden
– Dienstleistungen von Team Seven sind aufgrund Radio  7 

Events den Kunden z.T. bereits bekannt

• Bestehendes Partnernetzwerk
• Radio 7 als „Mutter“ bietet Team Seven 

ausreichend Repräsentationsmöglichkeiten und 
eine sichere Liquidität



Radio 7 Sun & Fun Tour

Radio 7 zum „Anfassen“ –
der Event als emotionales Erlebnis

Radio 7 Snow & Fun Family Day



Radio 7 zum „Anfassen“ –
der Event als emotionales Erlebnis

Radio 7 Partynacht Radio 7 MINI Konzert



Radio 7 zum „Anfassen“ –
der Event als emotionales Erlebnis

Radio 7 CharityNight Radio 7 Skiopening Warth-Schröcken



Radio 7 Matzes Plattenküche LIVE

Radio 7 zum „Anfassen“ –
der Event als emotionales Erlebnis

Radio 7 PremiumClub Events



Weitere Referenzen:Weitere Referenzen:Weitere Referenzen:Weitere Referenzen:

Booking und Betreuung der Künstler RIGHT 
SAID FRED beim Mitarbeiterfest des 
Medienhauses Schwäbischer Verlag

Programmgestaltung bei der Eröffnung des 
Möbelhauses trendpoint

Technischer Support und Moderation einer 
Podiumsdiskussion der Liberalen Initiative 
Mittelstand im Autohaus Fricker, Ulm

Radio 7 zum „Anfassen“ –
der Event als emotionales Erlebnis

Radio 7 Simply Red Open-Air uvm.



Exkurs: Was ist Eventmarketing?

Eventmarketing ist heutzutage ein gleichberechtigte s 
Mittel im Marketing-Mix von Unternehmen. 

Warum?



Gründe für den Trend zum Event

• Veränderte Rahmenbedingungen in unserer 
Gesellschaft (höheres Einkommen, mehr Freizeit, etc .)

• Zunehmende Austauschbarkeit von Produkten und 
Dienstleistungen

• Verändertes Verhalten des Kunden
• Veränderte Rahmenbedingungen der Werbung (mehr 

Produkte in zunehmend stagnierenden Märkten)
• Wandel vom Versorgungskonsum zum 

Erlebniskonsum
• Reizüberflutung der Konsumenten durch klassische 

Werbeformen



Vorteile Eventmarketing

• Erreichen einer Zielgruppe mit geringsten 
Streuverlusten

• Events bringen Leben und Emotionen in die Welt 
von Produkten, Dienstleistungen, Communitys und 
Marken

• Emotionalisierung, „Köpfe denken – Bäuche 
kaufen“

• Relativ einfache Integration weiterer 
Kommunikationsinstrumente

• Faires Instrument, dem man sich bei Desinteresse 
entziehen kann



Aufgaben der Events

Die klassischen Kommunikationsaufgaben des
Marketing-Events lauten:

• Information
• Emotion
• Aktion
• Motivation



Sage es mir, und ich vergesse es;
zeige es mir, und ich erinnere mich;
lass es mich tun, und ich behalte es.“

(Konfuzius, 551 - 479 v. Chr)



Umsetzung am Beispiel der Veranstaltung



Radio 7 – Matzes Plattenküche LIVE

Matze Matze Matze Matze IhringIhringIhringIhring
• Matze ist gelernter Koch und Dipl. 

Medienmarketingfachwirt (BAW)
• Er hat nach Andi Scheiter aus der Radio 7 

Morningshow den höchsten Beliebtheits- und 
Bekanntheitswert im Gesamtmarkt

• Positionierung als Radio 7 Musikexperte

Die SendungDie SendungDie SendungDie Sendung
• Einzigartige Sendung in Deutschland, außerhalb 

des „Formates“
• Matzes Plattenküche verbindet Matzes erste 

Ausbildung zum Koch mit seiner Funktion als   
Radio 7 Musikexperte

• Ausstrahlung immer Dienstags von 19 – 24 Uhr
• Sendung vor allem von Musikindustrie geschätzt 

(Forum für neue Hits, neue Alben, neue Künstler)



… ein Auszug der Gästeliste aus Matzes Plattenküche 
(Radiosendung)…

Die Ärzte, Sarah Connor, Die Fantastischen Vier, 
Herbert Grönemeyer, Tokio Hotel, Silbermond, Pink, 
Udo Lindenberg, Amy McDonald, Anastacia, Peter 

Maffay, Zucchero, Eros Ramazotti, Jason Mraz, 
Schiller, Annett Louisan, Juli, uvm.



Die Livesendung – das Eventkonzept

• „Matzes Plattenküche LIVE“ wird aus dem Café
Restaurant Stadthaus in Ulm mit Blick auf den 
höchsten Kirchturm der Welt gesendet

• Live-Auftritt eines Künstlers / einer Künstlergrup pe
• Exklusivinterviews in der Livesendung
• Maximal 100 Gäste. 80% Radio 7 Hörer und 20% 

Kunden/Mitarbeiter
• Der Künstler darf sich sein Lieblingsessen 

wünschen, welches an diesem Abend den Gästen 
serviert wird. Das Menü besteht aus einem 
Hauptgericht und einer Nachspeise



Impressionen



Gäste durchgeführter Veranstaltungen

06.05.2008 – Zascha Moktan
12.08.2008 – DJ BoBo
10.11.2008 – Rae von Reamonn
10.02.2009 – Hauptdarsteller des Musicals 

„WE WILL ROCK YOU
19.03.2009 – Christina Stürmer
10.06.2009 – Laith Al-Deen



Der Sponsor

Die WMF AG ist deutschlandweit 
führender Hersteller von Kochgeschirr, 
Schneidwaren und Besteck.
Verbunden mit dem Konzept von Matzes 
Plattenküche LIVE wurde hier eine 
Plattform geschaffen, bei der WMF seine 
Produkte hervorragend und auf hohem 
Niveau präsentieren kann.

www.wmf.de



Die Location

Das Café Restaurant Stadthaus auf dem Ulmer 
Münsterplatz ist bereits seit dem ersten Tage die 
Location für „Matzes Plattenküche LIVE“. 

Durch das moderne Design des Restaurants 
direkt neben dem höchsten Kirchturm der Welt, 
sowie seiner hervorragenden Küche hat sich das 
Café Restaurant Stadthaus als geeigneter 
Veranstaltungsort für dieses einmalige Format 
etabliert.

www.cafe-restaurant-stadthaus.de



Fazit

„Matzes Plattenküche“ wird erlebbar und weckt 
Emotionen
– Radio 7 generiert neue Hörer und bindet die Bestehende n

Ein kostendeckendes  Veranstaltungskonzept  
wurde erschaffen
– Mittels Sponsoring und Eintrittsgelder 



Vielen Dank für Ihre Aufmerksamkeit…



Kontakt

teamteamteamteam sevensevensevenseven GmbHGmbHGmbHGmbH
successful events
event . marketing . promotion
gaisenbergstrasse 29
89073 ulm

fon: 00 49 – 731 / 1477-141
fax: 0049 – 731 / 1477-119
mob: 0049 – 171 / 564 77 27
jens.rohde@teamseven.de
www.teamseven.de


